SZKOLENIA HANDLOWE

FRANCUSKO-POLSKA IZBA

GOSPODARCZA CCIFP

CHAMBRE DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE FRANCE POLOGNE

SZKOLENIA WG
ZINTEGROWANEGO SYSTEMU KWALIFIKACJI

Dziatania sprzedazowo-handlowe wymagajg wykorzystania ztozonych
umiejetnosci, ktérych wiekszos¢ wykonujacych ten zawdd nie uczy sie w
szkotach. PrzygotowaliSmy dla Panstwa oferte szkolen dla zawodow:

SPRZEDAWCA - PRZEDSTAWICIEL HANDOWY - HANDLOWIEC

(3 CCI FRANCE
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Francusko-Polska lzba Gospodarcza




HANDLOWIEC

Tworzenia oferty, planowanie i
prowadzenie sprzedazy skierowanej
do klientéw biznesowych.

Zawod handlowca wymaga
samodzielnosci, aby realizowac
wieloetapowe procesy sprzedazowe w
relacji z Klientami Biznesowymi.
Pomozemy zwiekszyC skutecznosc

PRZEDSTAWICIEL HANDLOWY
Aktywne prowadzenie sprzedazy
skierowanej do klientow
biznesowych.

Celem szkolenia jest doskonalenie
umiejetnosci handlowych u osdéb, ktére
chca podnies¢ swoje kwalifikacje
(planowanie sprzedazy, ofertowanie,
monitoring wynikow) w zawodzie.

SPRZEDAWCA
POZIOM ZAAWANSOWANY

Obstuga klienta i sprzedaz w punkcie
handlowym.

Celem szkolenia jest zdobycie
umiejetnosci w zawodzie doradcy
klienta i kwalifikacji sprzedazowych.

SPRZEDAWCA
POZIOM POCZATKUJACY

Obstuga klienta i sprzedaz w punkcie
handlowym.

Celem szkolenia jest doskonalenie
umiejetnosci sprzedazowych w
zawodzie doradcy klienta.
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HANDLOWIEC

TWORZENIA OFERTY, PLANOWANIE | PROWADZENIE
SPRZEDAZY SKIEROWANEJ DO KLIENTOW BIZNESOWYCH

Szkolenie przeznaczone dla oséb z doswiadczeniem w zawodzie
handlowiec, chcagcych wzmocni¢ i rozwing¢ kompetencije.
Liczba uczestnikdw: 8 osb6b (online) lub 12 osbéb (stacjonarnie)
Czas trwania: 4 dni

Szkolenie online Szkolenie stacjonarnie

v" 2800 zt/ os. ~ 3200 zt/ os.

plus koszty zakwaterowania
treneréw, cateringu i wynajmu sali

od 6 do 8 oséb od 10 do 12 oséb

W PROGRAMIE, M.IN.

Analiza segmentu rynku

Sporzadzanie planu sprzedazowego

Przygotowanie spotkania z Klientem

Przygotowanie oferty w oparciu o rozpoznanie Klienta
Prezentacja oferty

Finalizowanie kontraktu

Prowadzenie obstugi posprzedazowej

Koordynowanie procesu realizacji kontraktu
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PRZEDSTAWICIEL HANDLOWY

AKTYWNE PROWADZENIE SPRZEDAZY SKIEROWANEJ DO
KLIENTOW BIZNESOWYCH

Szkolenie przeznaczone dla osob z doswiadczeniem w zawodzie
przedstawiciel handlowy, ktorzy

Liczba uczestnikéw: 8 oséb (online) lub 12 oso6b (stacjonarnie)
Czas trwania: 3 dni

Szkolenie online Szkolenie stacjonarne

v" 2100 zt/ os. ~ 2400 zt/ os.

plus koszty zakwaterowania treneréw,
cateringu i wynajmu sali

od 6 do 8 0séb od 10 do 12 oséb

W PROGRAMIE, M.IN.

Jak planowac sprzedaz, aby skutecznie realizowac cele sprzedazowe
Monitorowanie cato$ciowych wynikow sprzedazy

Przygotowanie spotkania z Klientem

Prowadzenie procesu sprzedazy

Wizerunek handlowca na budowanie relacji z Klientem
Przygotowanie oferty

Obiekcje i watpliwosci Klienta

Zamykanie sprzedazy
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Obstuga posprzedazowa
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SPRZEDAWCA - ZAAWANSOWANY

OBStUGA KLIENTA | SPRZEDAZ W PUNKCIE HANDLOWYM
poziom: zaawansowany

Szkolenie przeznaczone dla os6b z doswiadczeniem w zawodzie doradca
klienta-sprzdawca, chcacych pozyska¢ nowe kompetencje.

Liczba uczestnikéw: 8 oséb (online) lub 12 oso6b (stacjonarnie)

Czas trwania: 3 dni

Szkolenie online Szkolenie stacjonarne

v" 2100 zt/ os. ~ 2400 zt/ os.

plus koszty zakwaterowania treneréw,
cateringu i wynajmu sali

od 6 do 8 0séb od 10 do 12 oséb

W PROGRAMIE, M.IN.

Jak planowac sprzedaz, aby skutecznie realizowac cele sprzedazowe
Monitorowanie cato$ciowych wynikow sprzedazy

Przygotowanie spotkania z Klientem

Prowadzenie procesu sprzedazy

Wizerunek handlowca na budowanie relacji z Klientem
Przygotowanie oferty

Obiekcje i watpliwosci Klienta

Zamykanie sprzedazy
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SPRZEDAWCA - POCZATKUJACY

OBSLUGA KLIENTA | SPRZEDAZ W PUNKCIE HANDLOWYM
poziom: poczatkujacy

Szkolenie przeznaczone dla osob bez dosSwiadczenia w sprzedazy,
chcacych pozyskaé nowe kompetencje.

Liczba uczestnikéw: 8 osbb (online) lub 12 oso6b (stacjonarnie)
Czas trwania: 6 dni

Szkolenie online Szkolenie stacjonarnie

v~ 4200 zt/ os. v~ 4800 zt/ os.
plus koszty zakwaterowania treneréw,
cateringu i wynajmu sali

od 6 do 8 0s6b od 10 do 12 0séb

W PROGRAMIE, M.IN.

Nawigzanie relacji z Klientem

Rozpoznawanie potrzeb

Prezentacja oferty

Finalizacja sprzedazy

Prowadzenie obstugi posprzedazowe]
Monitoring oferowanych towaréw

Ekspozycja towarow i materiatdw promujgacych
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Raportowanie sprzedazy, dokumentacja sprzedazy
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WALIDACIJA KWALIFIKACIJI ZAWODOWYCH

CCIFP jest Instytucja Certyfikujgca
posiadajgcg uprawnienia do
przeprowadzenia sesji walidacyjnych,
umozliwiajgcych uzyskanie formalnego
potwierdzenie umiejetnosci w obszarze
sprzedazy i handlu.

DOWIEDZ SIE WIECEJ:
www.ccifp.pl/szkolenia

KONTAKT
CHAMBRE DE COMMERCE ET D’INDUSTRIE FRANCE

POLOGNE

Karolina Modrykamien-Krzyzanowska
Tel.: +48 506 166 736

E-mail: karolina.modrykamien@ccifp.pl
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